
住宅建材自動見積ソリューション住宅建材自動見積ソリューション

住宅建材製造業の事業環境の変化住宅建材製造業の事業環境の変化住宅建材製造業の事業環境の変化

リフォーム市場の拡大
製品多様化の要求拡大
少子高齢化による競争激化

大手建材メーカーによる工務店の組織化
設計・施工の品質管理の厳密化

見積もりの小口化／頻度増大
製品バリエーションの増加
商品情報メンテナンス作業の増大

市場環境 住宅業界環境

建材メーカー環境

建材カセットと
住宅建材自動見積ソリューションに

お任せ下さい。

物件管理モデル物件管理モデル

単品受注モデル単品受注モデル

商品企画連携モデル商品企画連携モデル

レガシー連携モデルレガシー連携モデル

積算センタによる集中運用を意識した工務店・代理店・積算センタによる集中運用を意識した工務店・代理店・
社内営業フロントとの物件受付・照会・回答および統計業務設計社内営業フロントとの物件受付・照会・回答および統計業務設計

プラン入力（ＣＡＤプラン入力（ＣＡＤ))を経由しない製品仕様直接入力型業務設計を経由しない製品仕様直接入力型業務設計
((実際業務の約実際業務の約70%70%は単品処理）は単品処理）

商品体系の追加・変更に柔軟に対応するマスタ管理機能設計商品体系の追加・変更に柔軟に対応するマスタ管理機能設計
((商品やバリエーションの追加・変更・廃番に対する差分管理）商品やバリエーションの追加・変更・廃番に対する差分管理）

後続システム（見積・受注等）の新規構築・改造・またはレガシー後続システム（見積・受注等）の新規構築・改造・またはレガシー
システムとのインタフェース連携方針策定システムとのインタフェース連携方針策定

建材カセット標準機能では対応していない周辺機能の構築企画を以下の切り口で
コンサルティングします。

見積り業務の標準化／自動化が必要です見積り業務の標準化／自動化が必要です

営業サービス力の強化営業サービス力の強化

（プレゼンボード、ＣＧ等（プレゼンボード、ＣＧ等 付加価値の提供）付加価値の提供）

商品管理コスト削減の工夫が必要です商品管理コスト削減の工夫が必要です

自動見積自動見積
システムの実現システムの実現



企画フェーズの進め方企画フェーズの進め方

株式会社富士通関西システムズ 広域ソリューション本部 ソリューション営業部

電話でのお問い合わせ 06-6920-4210 受付時間 9時～17時30分

（土曜・日曜・祝日・当社指定の休業日を除く）

パソコンからのお問合わせ http://jp.fujitsu.com/group/fks/contact から入力ください。

2007.10

お問い合わせ・ご相談

建材カセット
適用コンサル

センタ運用
• 稼働状況
• 統計

センタ運用
• 稼働状況
• 統計

物件管理
• 受付
• 進捗管理

物件管理
• 受付
• 進捗管理

単品注文
• ｻｯｼ/ﾄﾞｱ
• 巾木/廻り縁

単品注文
• ｻｯｼ/ﾄﾞｱ
• 巾木/廻り縁

見積システム
• 新規構築
• ﾚｶﾞｼｰ連携

見積システム
• 新規構築
• ﾚｶﾞｼｰ連携

受発注システム
• 新規構築
• ﾚｶﾞｼｰ連携

受発注システム
• 新規構築
• ﾚｶﾞｼｰ連携

既存ﾌﾟﾚｾﾞﾝｼｽﾃﾑ
•提案ボード
•他ＣＧｼｽﾃﾑ

既存ﾌﾟﾚｾﾞﾝｼｽﾃﾑ
•提案ボード
•他ＣＧｼｽﾃﾑ

商品企画連携
•ﾏｽﾀﾒﾝﾃﾅﾝｽ
ｼｽﾃﾑ

商品企画連携
•ﾏｽﾀﾒﾝﾃﾅﾝｽ
ｼｽﾃﾑ

積算ﾗｲﾌﾞﾗﾘ

工務店

販売店

自社営業

住宅建材ソリューションでは、お客様にフィットした最適なモデルを選び、ご提案します。住宅建材ソリューションでは、お客様にフィットした最適なモデルを選び、ご提案します。

建材自動見積システム事例

建材カセット
(積算エンジン)
プラン注文主体

建材カセット
(積算エンジン)

Step1
現状分析・
適用モデル決定

Step2
モデルごとの
要求分析

Step3
実施計画策定

自動見積
業務構築
コンサル

物件管理モデル物件管理モデル

単品受注モデル単品受注モデル

商品企画連携モデル商品企画連携モデル

レガシー連携モデルレガシー連携モデル

構
築
モ
デ
ル

1100 現状インタフェース調査

1200 適用モデル検討

3100 新規/レガシー判定

3200 建材カセット適用モデル
選択

3300 構築モデル選択

4100 実施規模予測

4200 実行計画策定

・スケジュール

・体制
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コンサルティング範囲


